
 

  

 

 

 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2014年12月24日号  

制作・発行：㈱BSO 支援企画部 

TEL：(06)6351-5836 

情報てんこもりは、弊社の協働活動（受託事業・企画事業・出版事業）のタイムリーな情報をいち早く多くの方々に知っていただく

為に発信しております。（お問い合わせはｓｈｉｅｎｋｉｋａｋｕ＠ｂｓｏ．ｃｏ．ｊｐまで） 

詳しい記事やその他の情報は、ＢＳＯのホームページ http://www.bso.co.jp へ 

～ タイムリーな情報を、いち早く皆様にお知らせします ～ 

◆放言アイデア「東南アジアで掃除ビジネス」 

日本人から見たら、海外は汚く不衛生だらけです。日本産業

の世界への拡散化に伴い、日本人の住みやすい居住空間の要求

というか需要が顕在化しています。東南アジアで、この需要は、

企業の差別化・高付加価値化になりつつあります。日本国内で

も一般家庭にまで広がりつつある「日本の掃除ビジネス」は東

南アジアに向けて輸出が出来そうです。 

◆霧研 ２０１５年度経営幹部養成研修の募集案内 

衰退の一途を辿っている日本の産業・中堅中小企業。中国を

はじめとした新興国が力を付けてくるまで日本の経済的国力は

世界でも稀にみるモノがありました。この国力は、国家の経済

政策と企業の経営努力とが相乗効果を生んだ結果であったし、

そのような結果を生むために、経営者のもとで社員が一生懸命

に働いたからでした。しかし、現代では近隣のアジア諸国を見

ても、中国は大国主義を前面に出し国を挙げて富国強業社会を

目指しているし、韓国企業は世界のなかで食い漁り的商売を行

っています。一方日本では、国も、企業も、また経営者も、社

員も、口では大変だと言いながらも、身近な問題への対応に翻

弄され、衰退の一途を辿っています。世界で新時代が誕生して

いる現代に適応するためには、それに相応しい人財が必要であ

りそのような人財がどれだけいるかが、これからの時代に存

続・発展できるか否かの大きな要因となります。 

【対 象 者】社会・企業の新時代を担う、経営幹部候補・経営

企画担当者・中核人財 

【研修目的】組織を動かす実践考働力を身に付け、経営センス

を修得し、武装化し効果効率を実現する新時代の中核人財を育

成します 

【開催場所】大阪、東京、高松、鹿児島 

【期  間】平成２７年４月～平成２８年３月 

※ＢＳＯ代表の西山が直接指導いたします。詳細につきまして

はＢＳＯまでお問い合せ下さい。資料をお送りします。 

◆お客様は誰か、何を求めているか 

これに応えることが付加価値であり、給料の源泉でもあ

ります。求められている事に応える程度で給料の高低がき

まるし、ピントがずれると存在性がなくなります。 

 

 

◆「超希少オリーブオイル」〔数量限定〕 

初摘み・厳選オリーブのみを使用した 

～エクストラバージンオリーブオイル 

      プリメーランカンパーニャ 2014‐2015～ 

１４０年近い歴史をもつオリーブオイルの名門「カルボ

ネール」社が、世界一の生産量を誇るスペイン・アンダル

シアでその年最初に収穫し、卓越した技能を持つ鑑定士が

厳しく厳選したオリーブのみで作るエクストラバージンオ

イル。初摘み特有の極上のフルーティ 

な香り、心地良いほろ苦さが特徴です。 

１年に１度、本数限定で日本へ入荷さ 

れるため、希少価値が非常に高く入手 

困難となっている幻のオリーブオイル 

を特別に「限定販売」させて頂きます！ 

〈讃陽食品工業より提供〉 

【限定価格】１本（５００ｍｌ） 

４，０００円（税別・送料別） 

今回は先着１８本のみの限定販売です。 

※お問い合せ：㈱ＢＳＯ 

TEL ０６－６３５１－５８３６まで 

◆「活きる」 

病院に頻繁に行く様になり、医師を始め多くの医療スタ

ッフと話しをする機会が増えました。彼らと話して、どの

ようなモノ、形であれ、ロマンとか夢とかいったことが殆

ど感じられません。ましてや、何かの社会的な存在を意識

していることが少ないのです。人のために働いている彼ら

は、「生かす」事は考えていますが、「活きる」ことをサポ

ートする意識は低いのです。人は、「活きる」ために「生き

る」べきで、「生きる」ために「活きる」べきではないです

し、まして「生きる」だけで「活きる」ことのない人は寂

しい人かなと思います。少なくとも、ＢＳＯは、これから

も「活きる」ために「生きる」人達が集うところであり、

社会づくりにロマンや夢を持った人達がいるところを目指

し続けたいと思います。 （西山） 

 

◆ジャパン商談会の定例化 

ベトナムではジャパンクリニック・ジャパンショップ・ジャ

パンエステの準備が着々と進んでおります。これを起点に、予

約会・商談会・技能者育成会などを、ＢＳＯの現地社長会の勉

強会に併設して定例化して行きます。 


